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“Biz Fiyat ile Rekabeti Degil,
Kalite ve Hiz ile Rekabeti Benimsiyoruz”

Alcas Group Kurucu Ortaklarindan Nur Cephe Sistemleri Yénetim Kurulu Bagkani Abdullah YILMAZ
gergeklestirdigimiz sGyleside markalarinin yatinm planiarini ve ihracat noktalarini degerlendirerek;
“Bu yilin ilk geyreginde Turk pazari igin gelistirdigimiz panel cephe serimizi piyasaya stirecegiz.
Bu sebeple tesisimiz igerisine bir bonding tesisi kuruyoruz. ABD ve Kanada pazar igin ézel seriler
gelistiriyoruz. Yine 2017 yill igerisinde Norveg ve Finlandiya pazarina ézel (iriinler stirmek igin
calismalarimiza devam etmekteyiz. Soguk cografyalara &zel seriler olacak. Oraya hazir dograma
satmay hedefliyoruz. Bu konuda yogun olarak yatinmlarmiz devam edecek” dedi,

Sizi taniyarak sohbetimize
baslayabilir miyiz?

1967 Malatya dogumluyum. Malatya
Sanat Okulu ve istanbul Universitesi

Siyasal Bilgiler - Kamu Yénetimi
mezunuyum. Yaklasik 26 yidir kardesimle
birlikte kurdugumuz Alcas Group
sirketlerinde ortak ve yonetici olarak gérev
almaktayim.

Tirkiye'deki yatinmlariniza,
faaliyetlerinize deginir misiniz?

Nur Cephe Sistemleri 26 yillk gegmisi
ile Turkiye'nin en eski ve kékli mimari
alliminyum Uretimi yapan firmalarindan
biridir. Glinesli"de alliminyum profil toptan
satigi yaptigimiz dénemlerde nitelikli
aliminyum dograma ve giydirme cephe
pazarinda gordigumuz firsatlar (izerine
bu sektdre adim attik. isimizi dirtstliikten
taviz vermeden disiplinli ve gok galisarak
buyUttik. Sadece Istanbul ve gevresine
degil tim Turkiye'ye hizmet veriyoruz.
Turkiye'nin yaklasik 40 vilayetinde

yapti@miz eserler bulunmaktadir.
2002'den itibaren yurt disi pazarlarina
agildik. Irak, iran, Kosova, Romanya'da
sgirketler - ofisler agip yerel firma olarak
faaliyetler stirdirdik. ihracat pazarlarinda
da isimizi en iyi sekilde yaparak Glkemize
ve firmamiza faydall oimaya galigiyoruz.

Firmamiz Bylkgekmece/Tepecikte
7.500 m? agik alan 8.500 m? kapall
alanda gelismis CNC ve makinelerle
faaliyet géstermektedir. Mimari ve yénetim
ofisimiz de bu binadadr. Bu tesisimizde
yaklagik 270 kisi istihdam edilmektedir.

Markaniz temsil eden iiriin
gruplariniza deginir misiniz?

Nur Cephe Sistemleri olarak altiminyum
giydirme cephe, aliminyum kapi ve
pencere sistemleri, transparan cephe
islerinde uzman firmayiz. Ancak
aldigimiz taahhdit islerinde metal ve cam
Gzerine her turlli igleri yapmaktayiz. Bu
konuda oldukga iyi bir makine parkimiz

bulunmaktadir. Neredeyse cam diginda
ihtiyag duyulan her tirl Griint kendimiz
Uretmekteyiz.

Markanizin pazardaki basari grafigini
degerlendirir misiniz?

Nur Cephe Sistemleri aldig tim
taahhtleri “Tek Seferde Dogrusu” ilkesi
ile yapmay: hedefler ve gerceklestirir.
Bu prensibimiz bize uzun yillar siirecek
musteri memnuniyetini getirmektedir.
Nur Cephe'nin en bliyiik reklam ve
tanitim faaliyeti memnun musterinin
referanslandir. 26 yildir bu misteri
memnuniyeti ile blylimektedir.

Devam eden isleriniz hakkinda bilgi
alabilir miyiz?

Su anda Cezayir'de 2 adet projemiz
devam etmekte. istanbul'da Seyrantepe
Sisli Etfal Hastanesi, Basin Ekspreste
Enesler Tekstil merkez binasi gibi yaklagik
8 santiyemiz bulunmaktadir. istanbul
diginda ve Anadolu’da da toplam 4
santiyemiz mevcut.

Gelistirmeyi planladiginiz hedef
pazarlannizi, mevcut ihracat
noktalarinizi ve liretim kapasitenizi
6grenebilir miyiz?

Nur Cephe olarak yillardir Ortadogu
ve Balkanlara agirlikli ihracat yapmakta
idik. Ancak bu pazarlarda artik ciddi
sorunlar bulunmakta. Ornek olarak
Romanya pazar 2008 yilindaki krizden
bir trlt glkamadi. Oradaki sirketimizi
kriz sonlanincaya kadar dondurduk.
Irak'taki siyasi ve ekonomik kriz had
safhaya ulasmasi (izerine isler oldukga
azaldi. Oradaki girketimizi kapatmadik
ama kugllterek devam ettiriyoruz ki; Irak
pazan 2015 yilina kadar yillik 8-10 milyon
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dolar ciro yaptigimiz bir pazardi. Yine iran
pazan krizden ok fazla etkilendi. Oradaki
ofisimizi de kapattik. Butin bunlar bizleri
yeni pazarlar bulmaya zorladi. Su anda

Cezayir, Kanada, Norveg ve ABD pazarna

yogunlastik. Cezayir'de 2 adet proje
alarak bir ofis agtik. Cezayir'de biylmeyi
hedefliyoruz. ABD pazarinda ise bir ofis
acarak yogun pazarlama faaliyetlerimize
devam etmekteyiz. Norveg'e Nur Cephe
temsilciligi verdik. Bu pazarlardan bu yil
igerisinde iyi isler alacagimiza inaniyoruz.

Rekabet noktasinda sizi
diger markalardan ayiran éncii
farkliliklariniza vurgu yapar misiniz?
Entegre bir tesis olmamiza karsilik
pazarda haksiz rekabet yapmamak
igin projelerde daha gok dogramaci
kimligimizi 6n plana gikartiyoruz. Biz fiyat
ile rekabeti degil, kalite ve hiz ile rekabeti
benimsiyoruz. Digtk fiyat maalesef
beraberinde kalitesizligi ve aldatmay!
getiriyor. Bu konuda muisterilerimizi
bilinglendirmeye yonelik emek harciyoruz.
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Markamzin gelecekteki vizyonuna
vurgu yaparak, 2017-2018 yili
hedeflerinizi, yatinnm projelerinizi,
pazarda nasil bir strateji izleyeceginizi
bizimle paylasir misiniz?

Biz firma olarak kurumsalliga
inaniyoruz. Bu konuda profesyonellesme
yolunda giizel adimlar attik. Bunu
daha da geligtirecegiz. Yatinm ve
pazar planlanmiz ise $dyle; bu yilin ilk
ceyreginde Turk pazar igin gelistirdigimiz
panel cephe serimizi piyasaya siirecegiz.
Bu sebeple tesisimiz igerisine bir bonding

tesisi kuruyoruz. ABD ve Kanada pazari
icin 6zel seriler gelistiriyoruz. Bu seriler
yilin ilk serisine kadar bitmis olacak. Yine
2017 yili igerisinde Norveg ve Finlandiya
pazarina 6zel Urtnler stirmek igin
calismalanmiza devam etmekteyiz. Soguk
cografyalara 6zel seriler olacak. Oraya
hazir dograma satmay hedefliyoruz. Yurt
icerisinde pazar payimizi daha da azaltip
ihracata yUklenecegiz. Bu konuda yogun
olarak yatinmlarmiz devam edecek.

Son olarak eklemek istediginiz farkh
bir detay s6z konusu mu?
Sektdrimuzun ilkeli yayin kurulusu
dergileriniz ALUArt ve WIin8ART
Projeyi takip ediyor, basarili ve etik yayin
ahlakinizi takdir ediyor, sahsiniz nezdinde
sizi ve degerli ekip arkadaslarinizi tebrik
ediyoruz.
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“We Adopt Competition with Quality and
Speed instead of Competition with Price”

Board Chairman of Nur Facade Systems and
one of the Founding Partners of Alcas Group ,
Abdullah YILMAZ, has mentioned in the inter-
view we held with him, about the investment
plans for their brands and export locations
and he said: “Within the first quarter of this
year, we will introduce our panel facade
series which we have developed for Turkish
market. For that reason, we are establishing
a bonding facility in our plant. We are de-
veloping special series for USA and Canada
markets. Furthermore, we are proceeding
with our works in order to introduce special
products for Norwegian and Finland markets
in 2017. They will be series that are specially
designed for cold geographies. We are tar-
geting to sell ready joiner to these places. We
are continuing with our investments relating
with this subject as heavily”




